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Schnellere Partneranbindung und reduzierte Betriebsaufwéande
mit der SEEBURGER B2B-StandardSolution CPG

Die Bell-Gruppe gehort zu den fiihrenden
Fleischverarbeitern in Europa. Das Angebot
umfasst Fleisch, Gefliigel, Charcuterie,
Seafood und Convenience-Produkte. Mit zahl-
reichen Marken deckt die Gruppe vielfdltige
Kundenbediirfnisse ab und ist Komplett-
anbieter fiir den LEH, den GroBhandel, die
Gastronomie und die Lebensmittelindustrie.
Immer mehr Handelspartner wollen Teil der Erfolgsstory der
Bell AG sein. Die Anbindung neuer Partner erfordert neben
der klassischen B2B X.400-Mailboxanbindung den Einsatz
weiterer Kommunikationsmodule wie AS2, FTP und E-Mail.
Die in der Vergangenheit erstellten aufwandigen Individual-

Mappings sind zudem bei einem steigenden Nachrichten-
volumen fehleranfdllig im Betrieb. Als langjahriger Partner
unterstiitzt SEEBURGER die Bell Deutschland GmbH & Co.KG
mitinnovativen Lésungen bei der B2B-Kommunikation. Durch
den Einsatz der SEEBURGER B2B-StandardSolution CPG kann
nun mit fertigen Mappings und Partnerprofilen gearbeitet
werden. Damit konnen die Kosten und Aufwendungen im EDI-
Versand von Bestellungen, Rechnungen und Lieferscheinen
und im IT-technischen Ablauf erheblich reduziert werden.
Mittlerweile werden mit knapp 50 Partnern 100.000 Trans-
aktionen pro Monat verarbeitet. Fiir die Zukunft sind die
Umsetzungen von Rechnungs- und Lieferscheinversand per
PDF und die Anbindungen an Speditionen per FTP geplant.

Dennis Meier, Bell

Mit der SEEBURGER B2B-StandardSolution CPG
verfiigen wir iiber eine hochflexible und zukunftssichere
EDI-Technologie und sind fiir zukiinftiges Wachstum geriistet.

Dennis Meier, IT Leiter Betrieb und Infrastruktur, Bell

Alle genannten Produktnamen sind Eigentum der jeweiligen Unternehmen. © SEEBURGER AG 06/2015
SEEBURGER AG - Edisonstrafie 1 - D-75015 Bretten - Phone + 49 (0) 7252/96-0 - Fax + 49 (0) 7252/96-2222 - info@seeburger.de - www.seeburger.de



