SEEBURGER

Zukunftssichere B2B-Integration:
HAZET setzt hybrid auf
SEEBURGER-LOsungen fur
maximale Effizienz und Agilitat

Mit umfassendem Entwicklungs- und Produktions-Know-how erweitert HAZET
kontinuierlich sein Portfolio um attraktive Neuheiten, Problemléser und
Innovationen, die oftmals einen Begeisterungsnutzen bei den Anwendern in der
Automobilbranche, in Werkstatten sowie in Industrie und Handwerk hervorrufen.
HAZET treibt die digitale Transformation kontinuierlich voran und setzt dabei auf
eine effiziente und nachhaltige IT-Infrastruktur, um die globalen Geschéftsprozesse
optimal zu steuern, Kunden kontinuierlich Mehrwert zu bieten und sich
zukunftsorientiert aufzustellen.

Integrationsreise: Von klassischem EDI hin zu ,,modern B2B*
mit hybrider Strategie

Als zuverlassiger Partner und Wegbegleiter unterstiitzt SEEBURGER seit Jahren
HAZET bei der kontinuierlichen Digitalisierung der Geschaftsprozesse und
Modernisierung der B2B-Integration im Unternehmen. Mit innovativen Losungen,
umfassender Integrations- und Branchenexpertise sowie flexiblem Betrieb ist HAZET
hochst agil aufgestellt, um vielfaltige Integrationsherausforderungen umzusetzen:

+ Komplexe B2B/EDI-Anforderungen
+ Ausbau des B2B-E-Commerce mit Online-Shop-Anbindungen
« Effizientes E-Invoicing mit Kunden, Lieferanten und tiber Zahlungsregulierer

» Proaktive Erfiillung von Compliance-Richtlinien

) Lunsere Zusammenarbeit mit SEEBURGER:
Wie ein gutes Werkzeug -
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Das Werkzeug

Uber HAZET

Das Remscheider Unternehmen
HAZET ist einer der flihrenden
Hersteller von Premium Qualitats-
Handwerkzeugen, -Werkstatt-
wagen und -Einrichtungen fiir
die professionelle Anwendung.
Als inhabergefiihrtes deutsches
Familienunternehmen verfiigt
HAZET lber 155 Jahre Erfahrung
in 5.Generation in Entwicklung
und Produktion von Standard-
und Spezialwerkzeugen fiir
Industrie, Handwerk, Automobil-
und Luftfahrttechnik sowie beim
Einsatz im Bereich erneuerbarer
Energien. Bei einer hohen
Fertigungstiefe von liber 6.000
verschiedenen Werkzeugen ist
der Eigenanteil gefertigter
Produkte ,Made in Germany*“
des gesamten Produktportfolios
aufllerordentlich hoch. HAZET
beschaftigt in vier Werken

(drei in Remscheid und einem in
Heinsberg) (iber 600 Mitarbeiter.

www.hazet.de
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langlebig, prazise und erfolgreich.” P Neugierig auf weitere

Case Studies aus dem
Bereich Automotive?


https://www.seeburger.com/de/ressourcen/case-studies?tx_in2seeburger-resource-center_list%5Bfilter%5D%5Bkeyword%5D=&tx_in2seeburger-resource-center_list%5Bfilter%5D%5BproductsSolutions%5D=&tx_in2seeburger-resource-center_list%5Bfilter%5D%5Bindustry%5D=5
https://www.hazet.de
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One-Platform-Strategie und eine verlassliche Partnerschaft

mit SEEBURGER: Diese Kombination bringt HAZET Der Nutzen fiir HAZET

signifikante Mehrwerte + Eine moderne Plattform fiir
alle Integrationsszenarien

Die SEEBURGER BIS Plattform bietet HAZET umfassende Integrationsmoglichkeiten, + Stabilitit und Skalierbarkeit

die Uiber das klassische EDI hinausgehen und unter anderem APIs, Cloud Services

sowie Shop- und Plattformintegrationen unterstiitzen. + Prozesseffizienz durch Flexi-

bilitat im Betriebsmodell

Mit dem hybriden Einsatz der SEEBURGER-L&sungen schafft HAZET: + Nahtlose SAP-Integration

« Entlastung bei komplexen EDI-Anforderungen mit Kunden und Lieferanten: + Zukunftssicherheit
Der Fully Managed B2B/EDI Integration Service sichert die reibungslose Integration + Vertrauensvolle Partnerschaft
der Vielzahl an Handelspartnern und Formaten mit rund 50.000 Transaktionen und Zusammenarbeit
monatlich:

« Klassisches EDI mit Kunden und Lieferanten

+ AS4-Integration von GroRkonzernen, wie Amazon, Stahlgruber und Wiirth
« FTP-Datenaustausch mit ausléndischen Kunden (Bestandssatze, Auftrage)
« PDF-Rechnungs-/Datenaustausch tiber Zahlungsregulierer

« Kundenmehrwert und -bindung im E-Commerce mit asynchroner API-Anbindung
« Ersatzteil-Shop: Bestellabwicklung von Artikeln des AuRRenlagers mit taglicher Bestands- und halbjahrlicher Preisaktualisierung
und Bezahlung via Kreditkarte und PayPal
« Fan-Shop: Verkauf von Merchandising-Artikeln via BIS mit Auftragsabwicklung (Lieferscheine, Rechnungen etc.) in SAP sowie
Bereitstellung von Preislisten und Katalogen aus SAP

» Wirtschaftlichkeit & Compliance beim E-Invoicing
HAZET nutzt die gesetzliche Pflicht zum Empfang elektronischer Rechnungen schon heute als Chance, die Prozesseffizienz im
gesamten Rechnungswesen zu steigern - mit der friihzeitigen Umstellung auf den elektronischen Versand an Geschaftspartner,
noch vor der verpflichtenden Einfiihrung ab 2027.

Mit der SEEBURGER-LOsung smart-elnvoice outbound (on-Premises) erfolgt der strukturierte und revisionssichere Versand von
monatlich 1.000 ZUGFeRD-Rechnungen via Mail aus SAP mit Monitoring-Funktion.

Auch bei zukiinftigen Integrationsherausforderungen im Unternehmen im Bereich SAP S/4 HANA, intelligenten Cloud-L6sungen,
lloT-Anbindung von Maschinen sowie Security-Anforderungen kann HAZET auf SEEBURGER als starken Partner bauen.

HAZET IT-Landschaft SEEBURGER Cloud Geschaftspartner
Plattformen, Portale

B2B/EDI

u.a. OFTP2, AS4...
u.a. EDIFACT, PDF ...

outbound
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/ — B2B/EDI Full Service Lieferanten,
Banken
tRFC, IDoc A E-Rechnung
—
E-Mail, ZUGFeRD
SEEBURGER SEEBURGER Cloud Service PDF/A
smart-elnvoice®

E-Commerce &> Ersatzteil-Shop

Webservices, API &> Fan-Shop

API Integration Service

Modern B2B bei HAZET mit hybridem Einsatz der SEEBURGER-Integrationsldsungen



