
Le challenge
A partir de 2021, l’entreprise PANZANI a connu un contexte de carve-out, durant 
lequel PANZANI a dû trouver un nouveau partenaire pour le traitement de ses 
échanges EDI et EAI, et mettre en place tous les processus requis afin de maintenir 
sa position de leader sur le marché des pâtes alimentaires ; en France notamment. 
La solution visée devait permettre l’automatisation complète et optimisée de tous 
ses processus avec ses clients enseignes de la grande distribution, ainsi qu’avec ses 
prestataires logistiques.

Dans cette période de transition, PANZANI a été confronté à un défi de taille et dans 
une certaine urgence : trouver un partenaire d’intégration expérimenté et fiable, 
proposant des méthodologies éprouvées et offrant les meilleures pratiques afin de 
déployer une nouvelle solution d’intégration, et dans un délai contraint de moins  
de six mois.

Une solution de data integration performante et rationnalisée
La continuité de ses activités durant ce carve-out était une priorité absolue pour 
PANZANI. Une collaboration étant déjà engagée avec SEEBURGER, PANZANI a pu 
se reposer sur les capacités techniques et organisationnelles connues, pour migrer 
dans les meilleures conditions ses flux de données.

PANZANI avait besoin de la meilleure solution pour gérer ses échanges de données 
avec ses nombreux partenaires B2B et logistiques pendant cette période de 
séparation. PANZANI a confirmé son recours aux services d’intégration EDI/B2B et 
l’EAI/A2A proposés dans la plateforme BIS – Business Integration Suite – délivrés 
depuis le cloud SEEBURGER ; et pour assurer une intégration facilitée d’applications 
supplémentaires via SFTP. Cette solution a permis à PANZANI de minimiser ses 
risques et d’augmenter la valeur stratégique de son écosystème informatique, pour 
déployer de nouvelles connexions avec ses partenaires, et intégrer toute autre 
application à tout moment.

PANZANI s’est de nouveau tourné vers SEEBURGER ayant déjà expérimenté la 
plateforme BIS, tant que pour la qualité d’accompagnement délivrée par ses 
équipes, et son adaptation à ce contexte de migration particulier.
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Curieux de découvrir  
d’autres Études de cas 
de l’industrie des 
produits de grande 
consommation ?

PANZANI migre vers le Cloud 
SEEBURGER pour ses intégrations 
et échanges de données EDI & EAI

A propos du Groupe 
PANZANI
Le Groupe PANZANI est un 
acteur majeur sur le marché 
alimentaire français.

Il regroupe des marques 
leaders telles que PANZANI, 
Ferrero, Zakia, Le Renard et 
PANZANI Solutions.

Aujourd’hui, l’innovation est au 
coeur de la stratégie du Groupe 
PANZANI.

www.panzani.com

https://www.seeburger.com/resources/case-studies?tx_in2seeburger-resource-center_list%5Bfilter%5D%5Bkeyword%5D=&tx_in2seeburger-resource-center_list%5Bfilter%5D%5BproductsSolutions%5D=&tx_in2seeburger-resource-center_list%5Bfilter%5D%5Bindustry%5D=6
https://www.panzani.com/fr-fr/
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Faits marquants
SEEBURGER a réussi à relever le défi de déployer une configuration BIS et ses 
capacités d’intégration B2B/EDI et EAI/A2A pour PANZANI en quatre mois. Le défi 
était d’intégrer de multiples clients, fournisseurs et partenaires tout en assurant la 
continuité de l’activité avec de multiples systèmes et un volume élevé de messages :

•	5 systèmes connectés
•	Partenaires B2B/EDI : 30 clients, 2 fournisseurs, 4 prestataires logistiques
•	160 000 messages par mois

Quelles sont les prochaines étapes du partenariat entre PANZANI et 
SEEBURGER ?
La réalisation de ce projet de migration spécifique, dans les délais impartis et les 
bonnes conditions attendues, a participé au renforcement du partenariat entre 
PANZANI et SEEBURGER. PANZANI bénéficie de l’expertise de SEEBURGER et de ses 
processus standardisés. Pouvant se concentrer sur son cœur de métier, PANZANI 
peut se projeter dans de nouveaux projets à partir des services de data intégration 
disponibles depuis son cloud SEEBURGER :

•	 �Densification des intégrations avec de nouveaux partenaires clients et logistiques.
•	Développement de nouvelles interfaces et types de transactions de données.
•	Intégration de données avec de nouvelles applications logicielles.

Les avantages
PANZANI bénéficie de l’expé-
rience de SEEBURGER et de ses 
processus standardisés. Les ser-
vices d’intégration dans le cloud 
de SEEBURGER permettent à 
PANZANI de se concentrer sur 
son coeur de métier tandis que 
SEEBURGER gère l’infrastructure 
informatique.

	+ Sécurité renforcée
	+ Gestion externalisée de la 
plateforme BIS

	+ Développement spécifique 
interne non nécessaire

	+ Optimisation des 
ressources requises et de la 
méthodologie projet

	+ Support 24h24, 7j/7 pris 
en charge par SEEBURGER, 
monitoring inclus

Lionel Marcoz, Chef de projet informatique, Groupe PANZANI

« Externaliser l’expertise et la gestion de la data integration à SEEBURGER est pour nous 
un avantage. Nous entretenons une relation forte et transparente entre nous, qui permet 
de résoudre des situations exigeantes et parfois complexes. »

Le Cloud SEEBURGER via ses capacités B2B/EDI et EAI/A2A, regroupe et opère des data intégrations entre PANZANI et ses partenaires externes 
(fournisseurs, prestataires logistiques et clients), et différents systèmes applicatifs internes.
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